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Unternehmen fordern mehr

ieht sich kiinftig
estmentbank

br 15 Unternebmen an die Borse fiihren

SEzste

nicht. Sie begleitete 1999
bereits neun Unterneh-
men mit an die Borse, in
diesem Jahr sollen es 15
werden. Dreimal hat sie
schon als Konsortialfiihre-
rin gewirkt. Der bekann-
teste Auftrag: Der Bérsen-
gang des Discountbrokers
Consors. Die Schmidt-
Bank hélt knapp 70 Pro-
zent der Anteile des von
Karl Matthdus Schmidt,
Sohn des Schmidt-Bank-
Sprechers, geleiteten Un-
ternehmens. Die Erlose
aus dem Bdrsengang hat
Vater Karl Gerhard ge-
nutzt, ,um die Bank zu
starken“. Dazu gehorte
auch die Bereinigung des
Kreditportefeuilles. . Ent-
sprechend ist die Einstel-
lung in die Risikovorsorge
von knapp 12,8 auf 7,2

Thomas Ge:ger/T}\NDEM

1m1dt personlich haftender
1d Chef der SchmidtBank

1entbanking die Zu-
wuses. Dabei will er
harakter einer Uni-
ichten. Zum _einen
n Fir TUNgspro-
enkuir=én erweitert
n will die Schmidt-
stdndischen Kunden
1 Kapitalmarkt fiih-
wiirde die Bank an
n, ohne selbst das
bernehmen.

1 Emissionsgeschift
Franken Kompetenz

werden sie in Frank- -

erlassung erdffnen:
now-how von auflen
Frankfurt konzen-
let Schmidt diesen
wird auch der Perso-
ter stark steigen. Er
)99 um finf Prozent
). DML
ren im Geschift mit
st die SchmidtBank

Mio. DM gesunken.

Bei allem Bekenntnis
zum Geschift mit den
kleinen Privat- .und Fir-
menkunden strukturiert die Bank
auch ihr Filialnetz um. Zwar ist die
Zahl der Bankstellen im Geschiftsge-
biet Bayern, Thiiringen und Sachsen
von 139 auf 142 gestiegen. Doch da-
von sind bereits 13 reine Selbstbedie-
nungsstellen. Auflerdem liebdugelt
Schmidt auch damit, sein Verbrei-
tungsgebiet auszuweiten. Von der
Weberbank hat er kiirzlich die Dresd-
ner Filiale ibernommen. ,Wenn die
Kunden uns dort annehmen, kénnen
wir {iber mehr nachdenken", deutet
Schmidt mégliche Pldne an.

Insgesamt sieht der Privatbanker
seine Zukunft durchaus optimis-
tisch: , Unsere Chancen im Markt
waren noch nie so gut wie heute®,
sagt er. Grofbanken bremsen sich in
Réinkespielen selbst. Volksbanken
und die Sparkassen sieht Schmidt
»erstmals in der Defensive” — diese
Chance will er nutzen.
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Offenheit von Versicherungen

Status von Daten soll juristisch gekldrt werden

Von Herbert Fromme und
Birgit Strietzel, Bonn

Jenn eine Maschine durch ein
Feuer zerstort wird, deckt die
Versicherung den Schaden. Ruiniert
ein Programmfehler oder ein schad-
hafter Datenbestand die gleiche Ma-
schine, zahlen die Versicherer oft
nicht. Jetzt verlangt die Industrie von
der Assekuranz die ,dringende Kl4-
rung”, ob und wie solche Schdden
versichert sind.
Es muss gekldrt werden, ob Pro-
gramme und Daten ,Sachen“ im

rechtlichen Sinn sind, sagt Giinter -

Schlicht, Geschiftsfiihrer des Deut-
schen Versicherungs-Schutzverban-
des (DVS). Die Trennung zwischen
Maschine und EDV werde den Be-

aber nicht so stark. ,Bei Schiaden von
mehr als 3 Mrd. DM geht die Branche
fiir 1999 von einem Marktverlust von
zirka 1 Mrd. DM aus“, sagt Schlicht.

Unzufrieden ist der DVS mit den
Auskiinften der Assekuranz tiber die
industrielle Haftpflichtversicherung.
Nicht einmal genaue Zahlen {iber die
Beitragseinnahmen seien verfiigbar,
Schitzungen gehen von 4,6 Mrd. DM
aus. Uber die Schiden gebe es keine
Auskiinfte. ,Das wére vor allem im
Bereich der Umwelthaftpﬂichtversi—
cherung von Interesse betont
Schlicht. :

In diesen Policen sind auch Um-
weltschdden im regulidren Betrieb
versichert — also zum Beispiel trop-
fende Leitungen, ohne dass es eine
Explosion oder ein Feuer gegeben

diirfnissen nicht mehr hitte. Die Versiche-
gerecht, so Schlicht. ich rungswirtschaft  habe

Im Deutschen Versi- - Versicher Ungen . it den Normalbe-
cherungs-Schutzver- legen neue triebsschdden argumen-
band (DVS) sind 3300 : tiert, um hohe Pramien
Unternehmen und Bedmgquen durchzusetzen. ,Wir ha-
Kommunen zusammen- zu oft im ben jedoch den deutli-

geschlossen, um ihre In-
teressen als Versiche-
rungskdufer zu vertre-
ten. Der DVS ist eine der

Alleingang fest

Giinter Schlicht vom
Deutschen Versiche-
rungs-Schutzverband

chen Eindruck, dass
diese Schidden bisher
weitgehend ausgeblie-
ben sind.“

Das sieht bei Autover-

groften Einkdufer-Ver-
bénde in der europdii-
schen Versicherungslandschaft.

Die EDV-Mahnung war einer der’

Kritikpunkte an der Assekuranz bei
der DVS-Jahrestagung. Zwar haben
sich Industrie und Gewerbe noch nie
so billig versichern kénnen wie zur
Zeit. Dennoch kann die Versiche-
rungsbranche keine Dankbarkeit er-
warten. Stattdessen verlangen die
Versicherungseinkdufer und Risk-
Manager mehr Offenheit in der Haft-
pflichtversicherung. Sie klagten zu-
dem dber Alleingdnge der Asse-
kuranz bei der Festlegung neuer Be-
dingungen, sagt Schlicht.

Schlicht erwartet einen hérteren
Wettbewerb in der industriellen Feu-
erversicherung. Mit 2,3 Mrd. DM
Pramieneinnahmen im Jahr 1999
habe diese Sparte innerhalb von fiinf
Jahren die Hilfte ihrer Pramien ver-
loren, erklart Schlicht. Die Schadens-
belastung ging zwar nach unten —

sicherungen anders aus.
Frank Keuper, Vorstand der Axa Co-
lonia, glaubt dennoch nicht, dass die
Preise in der umkidmpften Sparte
langfristig steigen werden. Keuper
verweist auf den britischen Markt,
auf dem sich auch 30 Jahre nach der
Deregulierung kein Ende des harten
Wettbewerbs abzeichne. Die Versi-
cherungen miissten eindeutige Kri-
terien zum Risikoverhalten derVer51-
cherten entwickeln.

»Weg vom Rabatt, hin zu echten
Einschédtzungen®, verlangt Keuper.
Seit Anfang Mai arbeitet seine Versi-
cherung mit einem so genannten
,Multi-scoring-System". Uber Befra-
gungen werden Risikodaten der Kun-
den iberpriift. Den Verdacht, dies
konne ein neuer Trend hin zu einer
Versicherungspolizei sein, weist Keu-
per zuriick. ,Dies kann man als poli-
zeiliche MaBnahme, aber auch als
eine ServicemafSnahme sehen.”

Japans Banken gewinnen
langsam Vertrauen zuriick

S & P-Analysten seben Vorteile durch Fusionen



